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Quem somos  

 
A HI é uma empresa de desenvolvimento de negócios e estruturação de projetos de 
investimento fundada no Brasil em 2015 e como braço de prestação de serviços da 

Hamptons International Ltd, trading company fundada em Hong Kong em 1994 por Paulo 
Moussalli em sociedade com um sócio inglês, Mr. Sajan Nair,  e um sócio chinês, Mr. Roger 
Lee. 
 
A HI se desenvolveu estruturando operações de trading de commodities agrícolas e 
produtos alimentícios brasileiros para o Norte e Oeste da África, assim como pescados 
brasileiros para Inglaterra e USA através de seu braço de seafood trading a FisheEx 
Seafood Trading Co. 

 
Também em sociedade com a Hanro GB Ltd , a HI desenvolve operações próprias de 
exportação de produtos alimentícios brasileiros para Europa e Ásia. 
 
A HI sempre trabalhando com e através de bancos de investimento e gestoras de capital e 
ativos para a estruturação financeira das operações de trading a HI criou uma grande rede 
de relacionamento com diversos bancos de investimento e gestoras nacionais e 
internacionais e com o tempo esses bancos e gestoras, tendo conhecimento que a HI 

mantém relacionamento com produtores de commodities , empresas alimentícias entre 

outros , e agora utiliza essa rede de relacionamento para desenvolver projetos de 
investimento e captação de recursos através de operações de crédito ou de equity e para 
que apresentássemos bons projetos no Brasil para que pudessem investir e ter segurança 
em um mercado volátil e instável como o brasileiro e foi assim que a HI desenvolveu uma 
grande rede de relacionamento com as gestoras de capital e bancos de investimento no 
Brasil e no exterior. 
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Objetivos HI junto aos clientes  

 
Geração de valor para os clientes e associados 
Otimização de recursos para maximização de resultados 
Pró atividade em processos 
Visão Macro 
Remuneração por resultados 

 

Metodologia de trabalho HI  
 
A HI trabalha no Brasil em um sistema de business development 360º , ou seja em 
associação com escritórios especializados e renomados em seus campos de atuação , e a 
HI se utiliza deste sistema para otimizar os custos de seus projetos e repassar isso aos 
seus clientes em seus contratos , otimizando recursos para seus clientes, desta forma 
maximizando resultados. 

 

Serviços em Finance Advisory  
 

➢ Investment Advisory  
➢ Private Equity & Placement  
➢ Project Finance  

 

Serviços em International Business Development  
 
No segmento de international business development, segmento onde a HI tem grande 
expertise e know how devido há mais de 20 anos de atuação direta , não só na prestação 

de serviços para abertura de mercado e exportação para diversas empresas brasileiras 
assim como para  empresas estrangeiras buscando produtos brasileiros para importar 
como também em operações de exportação próprias da HI para mercados específicos de 
produtos brasileiros demandados naqueles mercados-alvo. 
A HI trabalha com parceria e associação com grandes escritórios de desenvolvimento de 
negócio e uma rede de prestadores de serviços para atender empresas brasileiras e 

estrangeiras no que tange a exportação de produtos e serviços brasileiros , de forma ativa 
( quando uma empresa brasileira procura a HI para abertura de um novo mercado ) ou 

passiva ( quando uma empresa estrangeira procura a HI para a importação de um produto 
ou serviço brasileiro , assim como para investimento direto ).   
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Serviços prestados para internacionalização de empresas brasileiras  
 

➢ Market Research  
➢ Comercial  

➢ Desenvolvimento Promocional  
➢ Logistica e Operações  
➢ Tributaria e Contábil  
➢ Financeira e Câmbio   

 
A HI trabalha diretamente com uma rede de parceiros como escritórios de advocacia , 
auditores e empresas de gestão , bancos de investimento , gestoras de recursos , Family 

offices e outras empresas especializadas em planejar , desenvolver e operacionalizar 

negócios , operações de private placement, Project Finance e Trade Finance , assim como 
operações de exportação ( abertura de mercado – alvo , estruturação e desenvolvimento 
de parcerias internacionais , pesquisas de mercado alvo , match making , desenvolvimento 
de projetos logísticos e estruturação financeira para operações de exportação ). 
A HI desenvolve projetos de investimento customizados de acordo com o perfil de seus 
clientes em parceria com bancos de investimentos , corretoras de valores mobiliários e 
câmbio , gestoras de recursos com fundos especializados entre outros serviços de 
distribuição de ativos não securitizados ( que eventualmente podem ser securitizados ). 

 

 

Plataforma de Serviços 360º Finance Advisory  
 

➢ Bancos de investimento brasileiros e internacionais  
➢ Corretoras de valores mobiliários e câmbio 
➢ Corretores imobiliários   

➢ Gestoras de recursos e capital  

➢ Desenvolvedores imobiliários  
➢ Family offices  
➢ Escritórios e grandes bancas de advocacia  
➢ Auditores e contadores  
➢ Securitizadoras  

 
 

Plataformas de Serviços Int’l Business Development  
 

➢ Escritórios de representação comercial  
➢ Câmaras de comércio 
➢ Escritórios de advocacia  
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➢ Empresas de pesquisa de mercado  
➢ Empresas de logística integrada  
➢ Trading Companies  

 

COMO SÃO COBRADOS OS SERVIÇOS DA HAMPTONS INTERNATIONAL 
  

 

1. Remuneração mensal  Hamptons International   

 
A remuneração é cobrada sobre o planejamento, estruturação, apresentação, 
desenvolvimento e manutenção mensal do projeto de assessoria para o cliente. O FEE esta 
ligado diretamente ao projeto e duração do contrato e a todos os custos internos da 
Hamptons International diretamente ligados ao projeto do cliente. 
 

 

2. Custos Operacionais 

 
Os custos operacionais são referentes a viagens efetuadas para desenvolvimento do 
projeto do cliente, excetuando-se as reuniões efetuadas na cidade de São Paulo , onde 
serão computados custos de passagens aéreas , estadia , alimentação e deslocamento no 
local , esses custos serão apresentados ao cliente e deverão ser aprovados, por escrito, 
antes de efetuados.  
 

Estão inclusos neste centro de custos, também, os serviços de terceiros, envolvidos no 
projeto, e que deverão ser pré-aprovados pelo cliente, estes serviços serão faturados 
diretamente do fornecedor para o cliente, evitando desta forma duplicidade de taxas e 
impostos. 
 
 

3. Comissionamento  

 
A comissão nos casos de captação de recursos e normalmente iniciam em 1% podendo 
chegar a 3% sobre o valor da de cada operação de captação de recursos e exportação de 
produtos e serviços. 
 
No caso de operações de captação de recursos existe a exclusividade de investidores – 
compradores apresentados pela Hamptons International ao cliente. 
 
Os contratos de serviço tem uma periodicidade básica de 12 meses e o pagamento da 1ª 

parcela é efetuada na assinatura do contrato de prestação de serviço. 
 
 
Esta é a forma básica de cobrança pelos serviços prestados pela empresa , mas cada 
cliente e operação são estudados e a forma de pagamento é personalizada de acordo com  
cada projeto . 
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De posse de toda a documentação padrão , a HI , poderá estudar a melhor 

possibilidade dentro de nossa rede de relacionamento com bancos de 

investimento, gestora de recursos e capital, Family offices e investidores privados 

, no Brasil e no exterior, a melhor estratégia e solução para o desenvolvimento 

do projeto de acordo com as necessidades do cliente. 

 

Podendo , inclusive, caso existam divergências , declinar do projeto sem ônus 

nenhum a nenhuma das partes envolvidas, uma vez, que todas as empresas 

envolvidas estarão trabalhando dentro dos termos de um acordo de 

confidencialidade. 

 

Caso sejam aceitos todos os termos e confirmados por email, a HI estará 

enviando as minutas do contrato de assessoria e NDA para que sejam assinados 

e enviados para sejam assinados , valendo assinatura eletrônica, e reenviados 

aos clientes. 

 

 

Por favor , caso exista qualquer dúvida ou informação , estamos a disposição 

para atende-los : 

 

 

 

 

 

Desde já agradecemos sua gentil atenção e compreensão , e esperamos que esta 

apresentação tenha deixado claro como podemos auxiliar sua organização e 

nossa metodologia de trabalho , assim como forma de remuneração. 

 

 

Atenciosamente,  

 

Hamptons International  

L. Paulo C. Moussalli  

 

 

 

L. Paulo Moussalli – Diretor 
Executivo 
Ph: + 55 (11) 95710 2729 Whatsapp 
lpcm@hamptonsinternational.com.br  

André Pinto de Oliveira – Diretor 
Comercial 
Ph: + 55 (11) 98145 9040 Whatsapp 
andre@hamptonsinternational.com.br 
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